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Presentasjon
Næringsforeningen Drammensregionen



Et kompetansehus innenfor utvikling
og salg av nye boliger
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Alt i ett hus

Rådgivning

Prosjektsalg Boligsalg

Markedsføring

RCO Interiørdesign

Oppgjør

- Transaksjon utviklingseiendom

- Markedsovervåkning

- Konseptutvikling

- Fra regulering til ferdig «produkt»

- Interiørkonsepter / anbudsgrunnlag

- Tilvalgshåndtering 

- Kundereisen fra kjøp til innflytting

www.rcoid.no

Oslo

Jessheim

Drammen Ski
www.roislandco.no



Markedsovervåking (MOV)

• Unikt analyseverktøy for markedsovervåking av nybyggmarkedet

• A vgjørende for å kunne være den beste markedsrådgiveren

• V i har ferskvaretallene

• Infographic! 



Rådgivningsbistand tidligfase / salg i Drammen

Erik Børresens Allé

Slippen

Farveriet

Generell Markedsanalyse 

områdeutvikling 

Drammen sentrum 

Hokksund sentrum
Øvre Strandgate

Sundland Proffen Hageby

Gulskogen Stasjon 

Gilhus Øst



Godt utgangspunkt for å være knutepunkt

Kilde: Telemarksforskning



Lavere nybygging → lavere befolkningsvekst



Kjøpekraft
Snittpriser eneboliger omsatt siste 3 år

Enebolig: kr. 4,7 mil.

Enebolig: kr. 6,4 mil.

Enebolig: kr. 7,1 mil.

Enebolig: kr. 6,4 mil.

Enebolig: kr. 5,2 mil.

Enebolig: kr. 6,8 mil.

Kilde: Eiendomsverdi



Markedsstemning Drammen pr. nov 2025:

- Boligmarkedet har vært avventende de siste årene med lite 

tilførsel og treg salgsavgang for nye boliger. 

- Men i 2025 har tilførselen tatt seg noe opp med 4 nye 

prosjekter i Drammen sentrum. Interessen er svært varierende 

etter mikrobeliggenhet. Mikrobeliggenhet betyr alt!

- Vi erfarer at 9 mill. for bolig i Oslo tilsvarer 6 mill. for 

tilsvarende bolig i Drammen (dvs. - 33% ned).

- Maks kjøpekraft: 

2- roms liten (42 kvm): 4 - 4,2 mill.

- 3- roms liten (60 kvm): 5,5 - 6 mill. 

- 3- /4 - roms (85 kvm): 7,5 - 8 mill.

- Boliger mellom 8- 10 mill. selges det svært lite av. 

- Toppleiligheter er det noe bevegelse på, maks 20 mill.

- Hovedsakelig årsak til at de ikke kjøper: De vil kjøpe men har 

ikke rå, kjøpekraften er ikke der på gitte prisnivåer. Flere vil 

også selge først før de kjøper nybygg. Drammenserne er ikke 

impulsive, tar seg god tid og vil ikke ta risiko. Vi erfarer at 

solforhold er avgjørende for de større boligene og skråtak er 

lite populært. 



Nyboligprosjekter i Drammen og omegn

MOV - tall pr. 30.10.25• 7 nye prosjekter (med 467 boliger) lansert i 2025.

• Salgsgrad på 60%, 416 ledige boliger. 

• Det ferdigstilles svært få boliger i 2024 – 25 og 26

Solgt i 2025



Til salgs i Drammen mer sentralt

MOV - tall pr. 30.10.25

Solgt 

i 2025

Solgt i 2025

• BRA snittprisen for fire siste prosjekter lagt ut for salg sentralt i Drammen i 2025 ligger på 96 000, - (eks. Elvebredden).

• Samlet er det solgt mest 2 - roms liten og 3 - roms . Lavest salgsavgang for 4 - roms liten i 2025. 

• Stort volum av store 3 - roms



Slippen                                                                      Farveriet

Utbygger: SPG

Totalt: 163 leiligheter

Solgt: 91 stk (55%)

Snittpris: 96 000, -

Utbygger: Oxer Eiendom

Totalt: 78 leiligheter

Solgt: 18 stk (23%)

Snittpris: 96 300, -



Fellesarealer – Delemeter



Boligreserve Drammen

Sundland/ Gulskogen/ Strømsø/ Tangen:

Åssiden/ Bragernes:



Drivere i det fremtidige Drammensmarkedet

Hva tror vi om fremtidens boligtrender:

• Flere vil ønske å bo sentralt hvor bosituasjonen gir en enklere hverdag og muligheten for et mer sosialt liv.

• Det vil bli flere typer bo - konsepter som er tydeligere målgruppedefinerte basert på livsfase – livsstil og 
spesielle behov.

• Utfordringen er at folk er skeptiske til åpenbare stereotypisk bomiljø. Sammensetningen er derfor veldig 
viktig.

• Kjøpekraft, nye finansieringsformer

• Finansiell stabilitet 
(Når folk er usikre på jobb, renteutvikling og økonomien generelt venter mange med boligkjøp)



Drivere i det fremtidige Drammensmarkedet

Hva blir viktig for at Drammen skal fremstå som et godt alternativ:

• Kollektivtilbud

• Infrastruktur

• Det må skapes flere arbeidsplasser og nye bedrifter for å øke tilflytting til Drammen

• Byutvikling og omland

• skape attraktive bomiljøer, både urbane og naturbane

• Vi er ikke mange nok til å ha en kafè på hvert hjørne 



roislandco.no   –   post@roislandco.no  –   21 04 32 32  –   # roislandco
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